Online Vallalkozas Egyszeriien podcast 4. epizéd

Miért nélkulozhetetlen az email marketing, és
hogyan mukodik?

A podcast adast meghallgathatod ezen az oldalon:

viszlattaposom.hu/epizod4

Ez itt az online vallalkozas egyszerlen podcast csatorna, ahol kiprobalt és kdzérthetd
tanacsokat kapsz az Uzleted elinditasahoz és épitéséhez. Aki pedig segit neked
ebben: Paulanyi Bea. Bea kiégett nagyvallalat igazgatobdl lett online vallalkozo.
Néhany éve elképzelt maganak egy szabadabb életet, ezért elinditotta a Viszlat
taposdémalom blogot azzal a céllal, hogy késébb majd ebbdl keressen pénzt. Az
elején fogalma sem volt, hogy mit és hogyan kell csinalni. Az attdérést az hozta meg
szamara, hogy ratalalt egy egyszerU vallalkozasépitési modszerre. A sajat
tapasztalatai és a mddszere megosztasaval azoknak szeretne segiteni, akik szintén
elbucsdznanak a taposémalomtol. Lehet, hogy pont neked is.

Szia, Paulanyi Bea vagyok és szeretettel kdszontelek az Online vallalkozas
egyszerlen podcast csatornamon.

[0:00:59-0:01:59]

A mai adasunknak egy nagyon izgalmas témat valasztottam: az email marketingrdl
fogunk beszélni. Elétte hadd osszam meg veled, hogy egy nagyon kulénleges
id6szak van az életemben, mert a gyermekem &t hétig tavol van télem, az
apukajaval nyaral kulfoldon. Azt gondoltam, hogy hasznaljuk ki ezt az idészakot arra,
hogy a legfontosabb online vallalkozast érinté témakrdél beszéljunk.

Es az email marketing pont egy olyan, amivel mar régéta addésnak érzem magam,
mert az email marketing az valdjaban az online vallalkozasok lelke, és az elsé szamu
célnak kellene lenni az email listank épitésének mar az elindulasunk utan régton.
Sok kérdést kapok online vallalkozassal kapcsolatban — ezek féleg az affiliate
marketingre vagy a weboldal forgalomra vonatkoznak — de viszonylag kevés, sét ha
Oszinte akarok lenni, akkor egyaltalan nem kapok viszont kérdést az email lista
épitéssel vagy email marketinggel kapcsolatban.

[0:01:59-0:02:59]

Ezért a mai adasnak az lenne a célja, hogy megmutassam, hogy miért fontos, és
miért érdemes elsészamu prioritasnak kezelni az email listank épitését. Most fut egy
online vallalkozas inditas workshop képzésem, ahol nagyon részletesen foglalkozunk
az email marketinggel: hogy kezdd el az email listadat épiteni, milyen szemlélettel.
Es az gondolom, hogy mar nagyon aktudlis volt, hogy ezt a témat egy kicsit a
blogomon, illetve most a podcast csatornamon is atbeszéljuk.



Szoval vagjunk is bele. Rogtdon kezdeném egy kis sajat tapasztalattal, hogy én hogy
kerultem kapcsolatba ezzel a témaval. Amikor elinditottam a vallalkozasomat, akkor
megnéztem, hogy komoly, ma mar sikeres vallalkozok mit csinadlnak, hogy csinaljak,
és azt lattam, hogy akik tédbb év tavlatabdl visszatekintenek a kezdetekre, és ha
megkérdezik téluk,

[0:02:59-0:03:59]

hogy mit csinalnanak mashogy, szinte kivétel nélkul azt emilitik, hogy az elsé perctdl
kezdve épitenék az email listajukat. Merthogy nem igy tettek, tehat késébb kezdték
csak el épiteni, viszont késébb tudatosult bennuk, vagy késébb tapasztaltdk azt meg,
hogy mennyire hatékony ez a csatorna. Es az sajnaljak, hogy az elsé pillanattol
kezdve nem az email listajuk épitésére fektették a hangsulyt.

Ezt megszivleltem, és én gyakorlatilag az elsé pillanattél kezdve elkezdtem az email
listamat épiteni és az azoéta is a kedvenc csatornam. A legnagyobb segitséget az
email marketing jelentette nekem a célcsoportom, az olvaséim megismerésében,
illetve most mar vannak termékeim, és ha mondjuk, Uzletileg nézzUk, messze a
legjobb konverzidkat lehet elérni egy email listaval. Tehat akik olvaséimbal
vasarldimma valnak...

[0:03:59-0:04:59]

Az email listanal gyakorlatilag egyel6re nem taldltam jobb csatornat, ahol jobb
konvencidkat el lehetne érni. Jo6. Vagjunk is akkor bele, azzal, hogy tényleg nekem a
kedvenc csatornamrdl van szd, tehat orakat tudnék errél beszélni. Kezdjuk azzal,
hogy mi is az az email marketing, utana pedig elmondom azt a harom Iépést egy
ilyen kis dtmutatoé keretében, amibdl fogod latni, hogy hogyan mukédik, és hogyan
tudod te is elkezdeni az email listadat épiteni.

Az email marketing valdjaban a legjobb moddszer, amivel online vallalkozoként
kapcsolatot épithetink a kozénségunkkel. Hatékonyabb kommmunikacids forma,
mint mondjuk a kdézosségi médidk vagy akar a fizetett hirdetések is. Es ennek az az
oka, hogy kdzvetlen kapcsolatot tudunk kozéttlnk és a kozésségunk kdzott
kiépiteni. A kdzosségi

[0:04:59-0:05:59]

médidk esetén ugyanis ott van kdzéttlnk az algoritmus. Es ez mit jelent? Ez azt
jelenti, hogy hiaba épitunk fel egy bizonyos szamu kovetdkbdl allo tabort, a
kdzdsségi média algoritmus fogja azt meghatarozni, hogy az Uzeneteink - tehat a
posztjaink - valdjaban hany emberhez jutnak el. Vegyuk a Facebookot példanak.
Tobbszor eléfordult mar, hogy valaki egy nagyon jelentés kdvetétaborral
rendelkezett. De tortént egy algoritmus valtozas, és az addig felépitett
kovetbtaboranak a toredékét tudta utana csak elérni. Tehat a kdzdsségi média folott
nincs igazan kontroll. Ez nyilvan ez egy idegen terulet, amin csak bérléként vagyunk
ott, és barmikor mddosulhatnak ezek az algoritmusok. A fizetett hirdetéseknél



viszont az allhat kdzénk és a kozdnségunk kozé, hogy nem tudjuk a hirdetési zajt
kontrollalni. Tehat ha

[0:05:59-0:06:59]

barmikor szeretnénk hirdetni, az, hogy mennyire érjuk el a kozosségunket, az
nagyon fugg attdél, hogy éppen masok hogyan hirdetnek. Tehat mindegy, hogy
milyen szinten allunk a vallalkozasunk épitésével, az email marketing lesz az a
legjobb eszk6z, amivel online jovedelemforrasokat épithetunk fel. Kinek érdemes
email marketinggel foglalkozni? Gyakorlatilag mindenkinek, aki az interneten
keresztUl szeretne pénzt keresni. Nagyon hasznos lesz pl. annak a teljes idében
dolgozdé szabaduszonak, aki az interneten keresztul talal ra az ugyfelekre. De
ugyanugy annak az online vallalkozé anyukanak is, aki akar gyermeknevelés vagy
akar egy féallas mellett részidében kezd el az interneten vallalkozni. Nagyon hasznos
annak is, aki tartalomgyartassal foglalkozik, példaul aki blogot indit, akinek podcast
csatornaja van, vagy vided csatornaja, mert kdzvetlenul tud

[0:06:59-0:07:59]

kommunikalni a kdvetdivel. De aki mondjuk egy webaruhazat Uzemeltet, vagy
digitalis termékeket készit, mint példaul én, neki is rengeteg-rengeteg elénnyel jar
az email marketing. Mi az email marketingnek a lényege? A lényege az, hogy akik a
weboldalunkra vagy barmilyen felUletre ellatogatnak, akar a kdzdsségi média
felUleteinkre, bel6lUk hiséges email feliratkozdkat alakitsunk ki, akikkel utana
hosszu tavu kapcsolatot tudunk kiépiteni. Ugyanis aki a weboldalunkra vagy
barmilyen kdzosségi fellletekre latogat, ez egy rovid tavu kapcsolat, és soha nem
tudjuk, hogy visszatér e valaha, vagy mikor tér vissza. Beszéltunk réla, hogy a
kbdzosségi média esetén még ott vannak azok az algoritmusok is, amik egy kicsit
helyettunk kitalaljak, hogy kinek és mit juttatnak el. EQy email lista viszont egy
hosszu tavu kapcsolat, hiszen kozvetlenul elkuldhetjuk a

[0:07:59-0:08:59]

az emailjeinket azoknak, akik feliratkoznak a mi email listakra anélkul, hogy
barmilyen algoritmus vagy reklam zaj koézénk allna. Az email gyakorlatilag az
egyetlen csatorna ma, ami folétt kontrollunk van. TélUnk fugg az, hogy hanyszor és
mirdl irunk, és nyilvan azért meg kell dolgoznunk, hogy megnyissak a feliratkozéink
az emailjeinket, de ezt tudjuk javitani, ezeknek az ardnyat. Es valéban ellenérzésiik
alatt tudjuk tartani ennek a csatornanak a hatékonysagat. A legjobb tanacsom
szamodra tehat az, hogy kezdj el email listat épiteni mar az elindulasod utani elsé
napon. Felsorolok még néhany érvet, hogy miért érdemes az email lista épitésre
nagy hangsulyt fektetni. A mai marketingnek a koézéppontjaban a bizalom, a bizalom
kiépitése all, ez pedig értékes tartalmakon keresztul tudjuk megtenni. Az

[0:08:59-0:09:59]
emberek ugyanis csak olyan emberek termékeit és szolgaltatasait vasaroljak meg,
akikben biznak, és ahhoz, hogy ez a bizalom fel tudjon épulni, el6szor értéket kell



adnunk, mielétt valamilyen ajanlatot, vagy fizetdsre terméket kinalunk a leendd
ugyfeleinek. Erre, hogy a bizalmat felépitsuk, és el6szdr értéket adjunk, az email
marketing egy nagyszerU eszkoz. Hiszen miutan valaki feliratkozik az email listankra,
régtdédn tudunk neki egy Kicsit személyesebb hangvétell udvéozlé emailt kuldeni,
tudunk neki oktatd céllal emaileket kuldeni. Ami mutatja, hogy minket jobban
érdekel egy hosszu tavu kapcsolat kiépitése, mint egy gyors eladas. .A
hitelességlinket, a szakértd statuszunkat is nagyszerlen tudjuk épiteni. Tehat
nagyszerU eszkdz az email lista arra, hogy ezt a bizalmat és a mi szakmai
hitelességunket megalapozzuk. Aztan az email

[0:09:59-0:10:59]

marketing nagyszerU eszkoz arra is, hogy késébb promacios emaileket is kuldjunk.
Viszont itt a kulcsszo az atgondoltan. Az email marketing célja nyilvanvaléan az,
hogy a feliratkozdink egy bizonyos részét majd késébb vasarlokka vagy elbfizetékeé
valtoztassuk. Viszont senki nem szereti, ha egy bevételi forrasnak tekintik, igy nyilvan
a mi feliratkozéink sem szeretik azt, hogyha folyamatosan és kizarélag promaocids
tartalmu emailekkel bombazzuk 6ket. Nagyon konnyU elriasztani a feliratkozoéinkat,
hogyha folyamatosan csak promocios emaileket kapnak télunk. Ugy lehet ezt
elkerulni, az a titka, hogy elészor értéeket adunk, amivel megmutatjuk azt, hogy
értunk a témankhoz, értjuk a k6zonségunk problémait és vagyait. Utana viszont
atgondoltam johet promadcio is. Itt ugye a kulcs az iddzités és az aranyok. Az email
marketingnek még van egy

[0:10:59-0:11:59]

hatalmas elénye: nagyon alkalmas arra, hogy értékes tartalmakat osztunk meg a mi
kdzdnségunkkel, viszont ezentul kétiranyu beszélgetést is tudunk folytatni rajta
keresztul. Fontos az, hogy ami szakértéi statuszunkat felépitsuk, de ugyanolyan
fontos, hogy az emberek, akik bizalmat szavaznak neklnk és feliratkozni az email
listankra, azt érezzék , hogy nagyra tartod 6ket, megérted &ket, és meghallgatod
Oket. Ezért az email nagyon alkalmas arra, hogy kérdéseket tegyél fel, és a listadra
feliratkozok erre valaszolni tudnak neked. Nagyon alkalmas arra, hogy személyes
sztorikat ossz meg akar a nehézségeirdl, amiket lekUzdottél, akar ha Uj készségeket
tanulsz, akkor ezekrdl tudsz mesélni. Egy ilyen beszélgetés tud kialakulni, és az én
tapasztalatom az, hogy elképeszté beszélgetések tudnak kialakulni, ha az emberek

[0:11:59-0:12:59]

a bizalmunkba fogadnak, és megosztjak azt, hogy ék hol tartanak, hogyha kérdezed
6ket. Amikor arroél beszélek, hogy a vallalkozas épités elsé szakaszanak az egyik
legfontosabb feladata, hogy megismerd a célkézdnségedet, akkor az email
marketing, az email lista ebben borzasztéan fontos szerepet fog jatszani. Mert ha
kérdezel, és 6szintén érdeklédsz, akkor valaszolni fognak a te feliratkozdid, és
nagyon- nagyon értékes informaciokat kaphatsz arrol, hogy hol tartanak, mi a
problémajuk a témaval kapcsolatban, hol szorulnak segitségre, mik a vagyaik, mik a
céljaik. Es neked ez nagyon sokat fog abban segiteni, amikor majd a termékeidet
vagy szolgaltatasaira tervezed, hogy fogod latni, hogy mi az az irany, ami fele



érdemes elmenned majd. J6. Tehat bizalmat tudunk felépiteni az email listankon
keresztul, és késébb nagyon jél el tudjuk kdldeni

[0:12:59-0:13:59]

a termék ajanlatainkat promaocios emaileken keresztul, és nagyon jol tudunk egy
kétoldalu kommmunikaciot folytatni az email feliratkozoinkkal. Most nézzUk meg,
hogy hogyan mukéddik az email marketing. Azt latom, hogy sokan ezt nem igazan
értik, és ez nagyon egyszerd, viszont nagyon fontos. Egy 3 Iépéses folyamatrdol van
sz6, aminek..Gyorsan el is mondom, hogy mi ez a harom |épés. Elsé |épésben
forgalmat terellUnk a weboldalunkra vagy a blog oldalunkra, a kozosségi média
oldalainkra. A kdvetkezd |épésben arra fogjuk 6sztonodzni a mi latogatdinkat, hogy
iratkozzanak fel az email listankra. Es a harmadik [épésben viszont, akik
feliratkoznak, azoknak egy automatizalt email sorozatot tudunk kuldeni, aminek a fé
célja ennek a kapcsolatnak a felépitése. NézzUk meg egy picit részletesebben, hogy
hogy mukodik.

[0:13:59-0:14:59]

Elsé lépésben forgalmat terellUnk a weboldalunkra. Nagyon nagy segitségunkre lesz
az, hogyha van egy blogunk vagy valamilyen tartalmat gyartunk, mert enélkul
viszonylag nehéz latogatdkat terelni ma mar az oldalunkra. Az értékes
blogbejegyzéseinket, vagy ha van egy podcast csatornank, ahol értékes tartalmaink
vannak, vagy van egy YouTube csatornank értékes tartalmakkal, ezt bevonzza
neklnk a latogatdkat, és 6ket tudjuk majd az email listakra feliratni. Ezért kezdunk el
gyakorlatilag blogot vagy tartalmakat gyartani. Errél kulon bejegyzéseket irtam, és a
podcasts adasom oldalan - a sajat blogomon minden adasnak van egy kulén sajat
oldala - meg fogom adni azoknak a korabbi bejegyzéseimnek az elérhetdségét, ahol
errél beszéltem. De fontos, hogy ne varj az email marketinggel addig, ameddig
valamekkora forgalom mar

[0:14:59-0:15:59]

van az oldaladon. Sokan ebbe a hibaba esnek, hogy azt mondjak, hogy na majd ha
lesz néhany ezer latogatod az oldalamon, na akkor majd elkezdek email listat épiteni.
Pont forditva érdemes. Els6 korben érdemes az oldalunkat alkalmassa tenni arra,
hogy email listat tudjunk épiteni. Erdemes az elsé ilyen kis email sorozatunkat
megirni, és utana érdemes a forgalmat elkezdeni épiteni, hogy mar az elsé
latogatoink kozul is tudjuk az email listankat épiteni. Tehat elsd |épésben a
weboldalunkra forgalmat tereltink, a kdvetkezd Iépés viszont az, hogy a
latogatoinkat, akik valamilyen modon ratalalnak az oldalunkra, arra 6sztondzzuk
hogy feliratkozzanak az email listankra. Ez technikailag ugy néz ki, hogy vagy egy
érkeztetd ugynevezett landing oldalra tereljuk 6ket, vagy vannak ugye ilyen
feliratkozo Urlapok, ahol meg tudja adni a

[0:15:59-0:16:59]



nevét és az e mail cimét. Ezt nevezzuk opt-in formnak, tehat opt-in drlapnak is.
Nagyon sokféle |étezik ebbdl, és csak azért, mert odaraktuk ezt az Urlapot, még nem
fognak feliratkozni. Valamivel 6sztonozni kell a mi latogatdinkat, hogy megadja az
email cimét és feliratkozzon az email listankra. Es legtébbszor ez egy olyan értékes
tartalom, amiért megéri neki megadni az e mail cimet. Ezt csalinak is szoktak
nevezni. Mi lehet ilyen csali? Hat hogy a tartalma mi, ezt ugye neked kell a sajat
témanak megfeleléen kitaldlni. De egy letolthetd PDF kis fuzet, egy Kis valamilyen
dokumentum, egy vided is lehet. Nagyon-nagyon sok minden lehet értékes. Ha nem
tudod, hogy mi legyen az az értékes valami plusz kis tartalom, ami a kézdnségednek
elég értékes ahhoz, hogy feliratkozzon, akkor kérdezd meg

[0:16:59-0:17:59]

6ket. En mindig - hogy ha megakadok- megkérdezem a sajat célkdzoénségemet,
hogy mik azok a témak, amik a legjobban izgatjak éket. Es nyilvan akkor erre létre
tudok hozni egy olyan csalit, ami egy olyan értékes tartalom lesz, amiért megéri
nekik az e mail cimuket megadni, és feliratkozni a listamra. Elsé |épésben forgalmat
generaltunk az oldalunkra, masodik Iépésben egy olyan csalit ajanlottunk fel neki,
amit az email ciméért cserébe el tudunk neki kuldeni, tehat elkezdtuk az email
listankat épiteni. A kdvetkezd |épésben viszont egy automatizalt email sorozatot
fogunk kuldeni az Uj feliratkozéinknak. EQy automatizalt email sorozat elsé
emailjében el tudjuk neki kuldeni a csalit, és utana el tudunk kezdeni vele egy
kovetkez6 emailen keresztUl beszélgetni egy Kicsit a témarol. Tehat pont azt meg
tudjuk csinalni, amirél az elébb beszéltem, hogy bizalmat épitunk egy kicsit.

[0:17:59-0:18:59]

Mondjuk, a témaval kapcsolatban tudunk kérdéseket feltenni, és valamikor, majd
amikor a kapcsolatot mar felépitettik, akkor meg tudjuk neki mutatni esetleg azt a
fizetds tartalmukat vagy termékunket, amit hogyha 6 ugy dont, akkor akar meg is
tud vasarolni. Tehat az email marketing f6 célja az, hogy értéket adjunk elsé
lépésben, a kbzosségunket tanitsuk a témaval kapcsolatban, akar személyes
tapasztalatokat vagy ugyfeleink tapasztalatait megosszuk. Sokkal személyesebb igy,
mint hogyha folyamatosan promaécidkkal bombaznank éket. Es ha hadd osszam
meg veled annak az emailnek a lényeget, amit ma reggel - koran reggel szoktam
felvenni ezeket a podcast adasokat, amikor még csend van,- széval egy ilyen kedves
email vart ma reggel, amit Tamastdl kaptam. Tamas, nagyon kdszonom neked, ha
esetleg hallgatod ezt az adast, hogy egy ilyen szép emailre ébredtem, és igy indult a

[0:18:59-0:19:59]

napom. Tamas az egyik udvozlé emailemre valaszolt, és azt irja benne hogy ,Nagyon
megfogott azt, hogy te nem csak a pénzt nézed, hanem az emberi tényezdk is
fontosak neked. , Azt gondolom, hogy ezzel nagyon jol &sszefoglaltuk, hogy mit
lehet elérni az email sorozaton keresztul, amikor tényleg nem csak bombazzuk a
promocidkkal az embereket, hanem elkezdiink egy emberi kapcsolatot felépiteni. Es
erre az email marketing tokéletesen alkalmas, ezért nekem ez a kedvenc marketing
eszkdzdm. NézzUk meg meég egyszer tehat az email marketing elényeit. Egy email
feliratkozo Uzleti szempontbdl sokkal értékesebb, mint egy k6zosségi média kovetd.



Tehat hangsulyozom, hogy Uzleti szempontbdl, nyilvan emberi szempontbal
ugyanolyan fontos mindenki, aki kdvet téged, és odafigyel arra, amit csinalsz. En
nem szamoltam igy ki, de akik régodta foglalkoznak email marketinggel illetve
kdzdsségi média

[0:19:59-0:20:59]

kovetd tabor épitésével, 8k azt mondjak, hogy tizenodtszor jobbak a konverziés
aranyok egy email lista esetén, mint mondjuk egy kozdsségi média kovetd tabor
esetén. En nem tudom pontosan ezt a szdmot, ezt a 15-sz6r jobbat megerdsiteni,
viszont én is azt |latom hogy barmikor ha az email listamra elkulddk valamit, egy
workshop vagy akar egy affiliate ajanlattal kapcsolatban, sokkal-sokkal jobb a valasz
arany, tehat akik megmozdulnak r3, akik odafigyelnek, akik ugye vasarolnak utana.
Az email marketing nagyon kéltséghatékony modszer, hiszen ha van egy jol
mMUkddd email marketing szoftverunk, akkor a legtobb folyamat, amit az elébb
beszéltunk, automatizalhatd. Tehat nem kell nekUnk idét tolteni vele, nem kell
kiszerveznunk, mondjuk egy virtualis asszisztensnek, hanem ez a szoftver nagyon
koltséghatékony modon a teljes folyamatot le tudja nekunk.

[0:20:59-0:21:59]

Amit nagyon szeretek az email marketingben, hogy mérhetd. Pontosan latom, hogy
mi és mennyire mukodik. Van itt néhany mutatd, amit érdemes majd nézni: a
megnyitasi aranyt, az atkattintasi aranyt, vagy példaul azt, hogy a latogatdink hany
szazaléka iratkozik fel a Csali hatasara az email listankra. Mivel mérhetd, én példaul el
tudtam azt érni, hogy két évvel ezelbtt a csalim, tehat az a pdf, amit elkulddk a
feliratkozéimnak, a latogatéim 0,5%-a iratkozott fel ennek a hatasara az email
listdmra. Es addig kisérleteztem vele, hogy mara kézel megtizszereztem ennek a
hatékonysagat. Ma a latogatdim kozel 5%-a ennek a csalinak a hatasara feliratkozik.
Ugyanannyi feliratkozéhoz tized annyi latogatdra van szukségem, vagy egy adott
szamu latogatdbdl most mar tizszer

[0:21:59-0:22:59]

annyi feliratkozot tudok csinalni. Mivel mérhetd, és tudom nézni, hogy mi mennyire
jol mukodik, és nyilvan igy tudok javitani a folyamataimon. Amirél egy picit
beszéltem az el6bb, oridsi elénye az email marketingnek hogy mikdzben
automatizalhato, borzasztéan személyes tud lenni. En a nagyon szeretem benne azt,
hogy felteszek egy kérdést egy email en keresztll, és rengeteg valaszt kapok az
email feliratkozoimtol, és el tudok kezdeni beszélgetni, és tényleg egy valodi
kapcsolatot tudok kiépiteni. Végezetul beszéljunk arrél, hogy mi legyen a célod, ha
megfogadod azt a tanacsomat, hogy az elsé naptdl kezdve email listat épitesz. Az
elsé cél az ugye az elsé feliratkozdé megszerzése, aki nem az anyukad vagy a
testvéred. Az elsé feliratkozot, azt borzasztéan érdemes megunnepelni, mert ez azt
jelenti, hogy mukédik a rendszered és képes vagy embereknek olyan értéket adni,
amiért meg adjak
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az email cimuket. A kdvetkezd feladatod az mar csak az, hogy ezt minél tdbb
embernél el tudd érni. Tehat az els6 cél az elsé feliratkozé megszerzése, a kdvetkezd
cél az megmondjuk, hogy az elsé 100 feliratkozoé elérése. Es miért mondom azt, hogy
100? Azért, mert 100 feliratkozéonal mar el tudsz kezdeni pénzt keresni az email
listdddal. En a workshop képzésen miatt megnéztem, hogy két évvel ezelétt hany
feliratkozonal kezdtem el affiliate marketinggel pénzt keresni, és ha jol emlékszem,
akkor 64 ember volt a listamon, amikor az elsé affiliate ajanlatomat kikuldtem, és az
elsd kdzel 50000 Ft-os jutalékomat megkerestem. Ami azért oriasi, mert megerdsit
abban, hogy igen, j6, amit csinalsz, és ebbdl jdvedelmezd vallalkozas lehet épiteni.
TUlzd ki célul ezt a 100 feliratkozdt, mert onnan kezdédnek a nagyon izgalmas
dolgok.
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Mi kell ahhoz, hogy el tudj kezdeni email listat épiteni, illetve el tudj kezdeni email
marketing el foglalkozni. Egyrészt kell hozza egy weboldal. amihez egy email
marketing szoftvert hozza tudsz illeszteni. Tobbféle médon lehet weboldalt késziteni,
a legegyszerlUbb azt gondolom a legtdébbunk szamara egy WordPress weboldalnak
az elkészitése, amihez nagyszerlen hozza tudunk egy email marketing szoftvert
kapcsolni. De ha te barmilyen mas irdnyba mész el, és Kicsit ilyen dobozolt
megoldast valasztasz, az egyetlen dolog, amit nagyon-nagyon érdemes az elsé
pillanatban leellenérizni. az az, hogy sajat email listat tudsz-e azzal a megoldassal
épiteni. Ha nem, akkor nagyon érdemes tovabb keresni, mert ha csak van egy
weboldalad, amire tartalmakat tudsz kitenni, de a latogatdidat nem tudod ott
tartani, és nem tudsz egy hosszu tavu kapcsolatot
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kiépiteni veluk, akkor nincs igazan értelme az egész folyamatnak. Milyen szoftvert
ajanlok? Most tényleg nagyon réviden: ha angolul beszélsz, akkor én azt gondolom,
hogy a legcsodalatosabb rendszer ma a ConvertKit, amit bloggerek hoztak létre a
sajat igényeik alapjan. En imadom ezt a rendszert, tényleg nagyon szeretem, nagyon
egyszerU a hasznalata, ha egyszer tudod, hogy mit és hogy csinalj. Es mindent tud,
amire az elején, vagy az elsé két évben szukségunk van, és még késdbb is. Viszont ha
nem beszélsz angolul, akkor érdemes egy magyar nyelvd megoldast valasztani. Akik
nalam a workshopon részt vesznek, nekik a Listamesterrel vannak nagyon jo
tapasztalataik. Megnéztem, nagyon érthetéen elmagyarazza, hogy mit és hogyan
kell beallitani. Tehat én is a Listamestert javaslom neked, hogy ha mindenképp
magyar nyelvl szoftver szeretnél hasznalni. Mit tegyél, ha szeretnél egy kicsit jobban
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elmélyedni az email marketing rejtelmeiben, és szeretnéd megtanulni pontosan,
hogyan kell ezt a forgalomterelést és az email lista épités csinalni, hogyan kell a
szoftvereket hasznalni. Hamarosan elkészul a Viszlat Taposdémalom Akadémia
képzésem végleges verzidja, amit eddig kiscsoportos képzésként csinaltam csak. Es
gyakorlatilag a felmerult kérdéseket most mind beépitem, és terveim szerint
szeptembertél meglesz a végleges verzid. Ebben a képzésben mindent meg fogok



tanitani, ami az online vallalkozas inditashoz sziikséges. Es nyilvan ennek nagyon
szerves része lesz az email lista épitése. De itt a podcast csatornamon és a
blogbejegyzéseimben is szeretnék még toébbet beszélni majd az email lista
épitésérdl. Tehat ha szeretnél tdbbet tudni az email marketingrél, és szeretnél
esetleg tébbet tudni majd a Viszlat Taposdémalom Akadémia képzésem
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indulasardl, akkor iratkozz fel az email listamra, ha még nem vagy rajta, mert akkor
kdzvetlenll el tudom neked majd kuldeni ezeket az informacidkat. En nagyon
kdszondm neked hogy itt voltal ma velem ezen az adason, és nagyon sok sikert
szeretnék kivanni az elsé email feliratkozédhoz és a 100.-hoz. A jové héten ismét egy
izgalmas témaval jovok. tehat maradj velem, és varlak szeretettel egy hét mulva a
kovetkez6 adasomon. Szia, szép napot neked!



